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MIT DER VISION VERBINDEN
Kehre zu DEINER BusinessVersion zurück, die wir heute kurz im Training
erkundet haben.

WARUM möchtest du eine erfolgreiche Community? 
Wohin soll sich dein Business in etwa 6 Monaten entwickeln? 
Wie wird es aussehen, wie wird es sich anfühlen und vor allem... 
Welche spezifische Rolle spielt deine Gruppe in dieser Zukunft?

Sei konkret und fühle wirklich hinein, was perfekt auf dich abgestimmt
ist... es sollte sich aufregend, leicht und frei anfühlen!

Auf der nächsten Seite gibt es einige Anregungen, wenn dir das gerade
noch schwerfällt.



BusinessStruktur: 
Wie ist dein Business aufgebaut? Verkaufst du Produkte täglich oder
orientierst du dich an Verkaufszyklen?

LieblingsKunden: 
Wer ist dein LieblingsKunde und wie interagiert er mit deinem
Business?

Produktangebot: 
Was verkaufst du aktuell (oder willst du verkaufen)?
Warum passt eine Community genau zu deinen Angeboten?

Gemeinschaftsgefühl: 
Wenn du an deine Gruppe denkst, wie fühlt es sich an? Welche Energie
bringt sie mit? Was für Werte willst du mit deiner Community teilen?

Kommunikation: 
Wie präsentierst du dich und was teilst du in deiner Community?

GruppenEnergie: 
Wie würdest du die Energie innerhalb deiner Gruppe beschreiben?

BusinessErfolg: 
Was macht deine Gruppe jetzt zu einem profitablen und optimal
ausgerichteten Teil deines Business?

Versuche, auf diese Punkte detailliert einzugehen, um ein klares Bild von
der Zukunft deines Business zu erhalten.
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MIT DER VISION VERBINDEN
Wie committest du dich zur Entwicklung - sowohl für das Wachstum
deiner Gruppe - als auch für deine Sichtbarkeit und den Verkauf. 

Du bringst deine Vision zum Leben: 

Was sind die SchlüsselGedanken, die du dir an herausfordernden Tagen
ins Gedächtnis rufen musst?

Halte deine Gedanken dazu fest:



NOTIZEN


